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佛山萬科世紀燈湖�府，首期5萬(減)，香港銀行按揭，最新價單
代理資料
名稱: 陳卓文 Jay
職位: 高級客戶董事
手提電話
(WhatsApp):

(852) 68102730

預約參觀電話:
公司名稱: 大灣區物業
公司電話:
關於我們: 本人畢業於華南理工大學，具有六年舊區重

建設計及參與有關工作， 加入地產行業己有
四年，熟悉廣東省每個城市特點個性，我最
驕傲的事情是幫�尋找有特色並適合你的居
所。大灣區，免費睇樓團，天天出發，珠海
、中山、深圳、東莞、惠州、廣州、佛山、
肇慶、江門。

樓盤資料

標題: 佛山萬科世紀燈湖�府，首期5萬(減)，香港銀行按揭，最新價單

樓盤介紹: 佛山萬科世紀燈湖�府
萬科世紀燈湖·�府是千燈湖舊改計畫中規模最大的，作為建面約160萬
方千燈湖生活新地標中的首發住區，將打造成為千燈湖城市封面作品。
地段價� 
千燈湖核心C位，高階圈層的生活中心，佔據城市稀少資源。
萬科世紀燈湖·�府擇址千燈湖核心C位，不僅是城市級會客廳，也是高
端圈層的生活中心，既有爆發力，更有長期價�。
以萬科世紀燈湖·�府為圓點，週邊是成熟的教育、商業、地鐵、生態公
園等核心配套，厚實的現成業主基數讓這裡完全不缺人氣，成就佛山稀
缺的價�高地。
品牌價� 
連續7年《財星》世界500大 X 綠�企業。
當下的市場最難得的是信任，數百購屋者一擲千金投下信任票，源自於
萬科的穩健性。
好實力：世界500強企業。
萬科已連續7年榮登《財星》世界500強，2022年名列榜單第178名。
萬科物業更連續10年蟬聯「中國物業服務百大企業」榜首。
有保障：全部「綠�」。 萬科一直維持健康的資產結構，信用評等產業
領先，各項指標均符合「綠�」標準，彰顯實力與品質的保障。
萬科深耕佛山18年，始終將業主放在第一位，以服務溫暖城市，讓服務
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點亮生活，用自身發展去突破，與佛山共進、共嚮往。
世紀燈湖 
約160萬方千燈湖生活新地標，六大城核心場景，讓人心生嚮往！
雖然地段素質有著無可比擬的天賦異禀，但萬科並不滿足於�贏。
萬科世紀燈湖的體量約645畝，是千燈湖改造規劃最大且具備連片開發條
件的計畫。 這次，萬科沒有選擇單獨操盤的一貫路徑，而是採用了「大
盤思維」方式來打造。
圍繞著「一心兩軸四大片區」六大城市核心場景，萬科世紀燈湖將打造
為親近大自然、童趣友善、魅力人文、高級煙火的約160萬方千燈湖生活
新地標，恢弘願景讓人心 生嚮往！
這是在佛山難以看到的產品投入度，由外到內都散發著對「家庭生命週
期」的巧思。 在維持社區質感和美感的同時，給人以精神氣場，為千燈
湖創造出更高階的生活方式。
服務價� 
讓溫度、成長、友善無界交融，萬科在佛山打造出教科書等級的豪宅生
活。
從發表會的引爆到客戶認籌的火熱，從豪宅產品的深研定制，到豪宅服
務的溫暖相伴，一場關乎萬科對「美好生活」本質的思考，成就了不一
般的「�府」。
到底「何以豪宅」？ 對此，佛山萬科行銷總經理徐摯先生圍繞著四個與
生活密切相關的命題，為我們開�了豪宅生活進階的新視野。 在萬科世
紀燈湖·�府，無論長者、孩子、甚至萌寵，每位家庭成員都是生活的主
角，每個觸點服務都做到潤物細無聲。

樓盤摘要: 萬科世紀燈湖�府,佛山萬科世紀燈湖�府,佛山樓盤

索取最新價錢表: (852) 68102730

索取平面圖: (852) 68102730

即時預約睇樓: (852) 68102730
樓盤資料
盤源: 代理盤
物業類別: 分層住宅
新盤/二手盤: 新盤
樓盤狀況: 出售
金額: ¥ 6,200,000
建築面積(平方尺): 1539 ft
房間: 4
浴室: 2
樓盤編號: RF635128
刊登 / 更新日期: 28.11.2023
物業地址
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地區: �港澳大灣區
區域: 佛山
街道: 南海千燈湖南海區華翠北路與寶石西路
屋苑 / 大廈: 萬科世紀燈湖�府-佛山樓盤
樓盤及公共設施
車位: 有
樓盤設施: 家庭廳, 客廳, 設備齊全的廚房, 露台, 飯廳
屋苑或大廈設施: 游泳池, 住客會所, 按摩浴池, 健身室, 24小時保安, 穿梭巴士, 燒�場,

遊樂場
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